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Business Intelligence

 1. ETL = Extracción, Transformación y Carga de Datos Productivos (50-80%)

 2. Visualización: el ojo es el primer órgano que alimenta al cerebro en BI

 3. Modelación y Optimización de Procesos Productivos

 BI se empareja muy bien con las nuevas tecnologías web y la Transparencia

 Todos quieren BI… pero pocos sabemos cómo

 Tipico ROI = 1000%



Cliente 1: Servicios de Tasación Forestal

Predios Excel Tableau



Cliente 2: Azerta (Comunicaciones)



Cliente 3: TotalCheck (Mercado Automotriz)

 P1: scraping de información de mercado

 P2: modelo predictivo del precio vehículo

 P3: estudio del mercado (Smart contracts)

 P4: compra+venta+crédito (BBVA shopper)



Cliente 4: Tesorería General de la República

 Etapa 1: formación sobre Business Intelligence

 Explicar ETL con ejemplos: BiciLasCondes, RENAM (MinVU) + datos SII

 Herramientas de Visualización (QlikView, Tableau)

 Etapa 2: Detección de Fraude, Renegociación de Cartera de Deuda



ETL de datos públicos



Pro Bono


